
 

 

 

Projekt «CLEAN» 
Erfolgreicher Einstieg in die Reinigungsmittelbranche 
 

Das zum Verkauf stehende Unternehmen im Grossraum Zürich hat sich in 
den letzten Jahren eine sehr breite und treue Kundschaft erarbeitet und  
wird mittlerweile mit seiner eigenen, geschützten Marke als solider Player 
im Markt wahrgenommen. Ein wesentlicher Erfolgsfaktor war die 
Kundennähe, das beste Preis-Leistungsverhältnis und eine fachlich 
kompetente Beratung der Kundschaft. 
 

Die Mitarbeiter wurden stetig weiter entwickelt. Heute meistert das sich 
gut ergänzende Team die Geschicke der Firma sehr selbständig. 
 

Finanziell ist die Gesellschaft sehr solide aufgestellt, es bestehen keine 
Bankverbindlichkeiten. Nicht nur der Quicktest, sondern auch die Multiple 
Diskriminanz Methode belegen dies mit Höchst-Bewertungen. 
 

Der Weiterausbau der Organisation ist entweder möglich mit dem 
Erschliessen neuer Märkte (Aufbau eines Standortes in der Nord-
Westschweiz und/oder Zentralschweiz und/oder Südschweiz) oder durch 
den weiteren Ausbau und die Optimierung der Produktsegmente «Share 
of Wallet» bei den bestehenden Kunden. 
 

Der Gründer erreicht das Pensionsalter und möchte sich aus dem 
operativen Geschäftsalltag zurückziehen. Eine nachhaltige und 
professionelle Übergabe ist in seinem Sinne. Deshalb steht er auch 
teilzeitlich weiterhin zur Verfügung.  

  

Dieses Unternehmen ist geeignet für ein im Markt gut verankertes 
Reinigungsunternehmen, das sich innerhalb der Wertschöpfungskette 
weiter entwickeln will oder einen soliden Investor, der mit einem neuen 
Geschäftsführer zusammen die erfolgreiche Wachstumsstrategie der 
Firma weiterführen will. 

 

Hard Facts: 
• Aktiengesellschaft 
• 100% im Besitz der Inhaber 
• Bilanzsumme: ~ CHF 4 Mio. 
• Umsatz: ~ CHF 6 Mio. 

10% wachsend pro Jahr 
• EBITDA:  ~ CHF 1 Mio. > 15% 
• 20  Mitarbeiter 
• >7‘000 Kleinkunden, 2‘200 aktive 

Kunden, keine Klumpenrisiken 
• > 3‘000 aktive Artikel 

bestes Preis-Leistungsverhältnis 
• Vertrieb durch Aussendienst,  

E-Shop und Laden 
 

Soft Facts: 
• Effiziente Lösungskonzepte 
• Kompetente Beratung 
• Fair, Zuverlässig 
• Eigene, geschützte Marke 

 
 Verkaufspreis: CHF 6.6 Mio. 

 

 

 

Machen Sie den nächsten Schritt und erfahren Sie mehr über diese Möglichkeit 
 

Projekt-Nr.:  2021835 

 

Kontakt: Christoph Kaufmann 
   Mobil: 079 954 37 80 
  E-Mail: Christoph.Kaufmann@cbsnet.ch 
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